
Die Pricing-Software für Komponenten und Ersatzteile

Schöpfen Sie das volle Ertragspotenzial Ihrer 
Komponenten & Teile aus und verbessern Sie 
gleichzeitig Ihr Preisimage
Basierend auf dem Know-how von Prof. Roll & Pastuch – Management Consul-
tants, einer der führenden Pricing-Beratungen Deutschlands, bieten wir Ihnen 
die effiziente Softwarelösung zur optimalen Preissetzung für Komponenten 
und Ersatzteile. Mit nueprice können Sie den Pricing-Prozess effektiver und 
effizienter gestalten. Die Software wurde speziell für die Pricing-Herausforde-
rungen von großen, komplexen Produktportfolios entwickelt.  Gleichzeitig ist 
nueprice sehr flexibel integrierbar und automatisiert den Pricing-Prozess un-
abhängig von Ihrer IT-Struktur. Insgesamt steigert nueprice sowohl Ertrag als 
auch Kundenzufriedenheit.

Optimiertes Pricing zu einem einmaligen Preis-Leistungs-Verhältnis!

Ausgezeichnete, 
langjährige Expertise

Die Experten von Prof. Roll & Pas-
tuch – Management Consultants 
haben ihr Wissen aus zahlreichen 
Pricing-Projekten in nueprice ein-
fließen lassen. Sowohl aktuelle, 
theoretische Erkenntnisse und Zu-
sammenhänge als auch praktische 
Anwendbarkeit stehen im Fokus.

Innovative Ansätze 
am Puls der Zeit

Für innovative Forschung und Ent-
wicklung im Bereich Digitalisierung 
und KI wurde nueprice 2023 ausge-
zeichnet. Seitdem wird die Pricing-
Software von der Bescheinigungs-
stelle Forschungszulage im Auftrag 
des Bundesministeriums für Bildung 
und Forschung gefördert.

Preisqualität

Optimale Anpassung an 
die Marktanforderungen 

verbessert EBIT und 
Preisimage

Erhebliche Reduzierung
des manuellen Aufwands, 

Beschleunigung der 
Prozesse

Vollumfängliche 
Dokumentation fördert 

Transparenz und 
Nachvollziehbarkeit

Effizienz Prozesssicherheit



Effizienz
nueprice kümmert sich um die Preise Ihres gesamten Portfolios. 
So haben Sie Zeit für Eckartikel und Fokusteile – für Ihr gutes Preisimage. 

Zügige Verarbeitung großer Datenmengen durch Live-Anbindung 
Automatische Anwendung von Preisregeln im Rahmen von Preisanpassungen
Ermöglicht fortlaufende Anpassung der Ersatzteilpreise

Simulation und Nachbetrachtung

Simulation diverser Szenarien und Handlungs-
optionen wie Preis- bzw. Preisregeländerungen
Ermöglicht präzise Steuerung von
Preisanpassungen auf quantitativer Grundlage
Analyse vergangener Perioden als Grundlage
für künftige Entscheidungen

3 % erwartete  
Preisoptimierung 

+300.000 EUR 
Gewinn pro Jahr

Preisqualität
Optimierungen im Pricing sind umgehend ergebniswirksam. 

Beispiel: Produktpreis 
beträgt 103 statt 100 Euro

Übliche Preisqualitätsverbesserung 
mit unseren Pricing-Methoden

Konsistente Anwendung komplexer Regeln

Konsistente Anwendung von Preisregeln 
Best-In-Class-Preislogiken – 
Multi-Methodenansatz speziell für 
komplexe Produktportfolios
Grundlage für marktgerechte Preise und 
maximale Erträge

Gewinnsteigerung bei 
10 Mio. Umsatz mit Ersatz-
teilen und Komponenten 

Revisionssichere Prozesse
Gesamter Preisgestaltungsprozess in einer Plattform 
Keine manuellen Datenaustauschprozesse nötig 
Revisionssichere Dokumentation aller Prozesse und Entscheidungen

Verbesserung der Datenqualität
Immer aktuelle Datengrundlage dank Live-Anbindung, z. B. an das ERP-System 
Aufsetzen von Preissimulationen auf aktuellen Daten innerhalb von Minuten
Automatische Identifikation von fehlenden Preisen sowie gestiegenen oder 
unplausiblen Kosten im Alltag der Preismanager

Jetzt Demo buchen!
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